
indenekelôtt arra voltunk kíván-
csiak, hogy a finanszírozó cégek
számára mekkora jelentôségû a

reklámipar. A szakember tapasztalatai
szerint a lízingcégek az induláskor két
szempont alapján szegmentálnak: ipar-
ágak és ügyfélkör szerint. 

– Az IKB-nál – hasonlóan más finan-
szírozó cégekhez – a kis-és középvál-
lalkozások szerepelnek az ügyfelek kö-
zött. A reklámiparágban komoly
lehetôségek vannak a mi szempon-
tunkból. Nem célszerû válogatni, bár
minden lízingcégnél (a saját tapasztala-
tai alapján) vannak úgynevezett tiltólis-
tás ágazatok. Az IKB fôleg a nyomda-
iparból, a mûanyagiparból, fémiparból
és az anyagmozgatásból profitáló válla-
latokra fókuszál. Ezeken az iparágakon
belül nagy az átfedés, így számos olyan
berendezés finanszírozásában vettünk
már részt, amelyek a reklámhordozók
legyártásához, a nyomdai elôkészítés-
hez nélkülözhetetlenek, de több ügyfe-
lünk lízingelt az IKB-nál digitális nyom-
tatót, plottert is - mondta az igazgató.

• Jó adósok
– Szerencsére fejlôdôképes az iparág.
Bár az is igaz, hogy korábban sem ez
volt és most sem ez a lízingcégek fô
„csapásiránya”. Ugyanakkor a mi ta-
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Lapunk korábbi kiadásaiban olvasható cikkek teljes mértékben
bemutatták az eszközfinanszírozás módozatait, elônyeit és
buktatóit. Most felkerestük az egyik – a reklámipari cégeket
különösen preferáló – lízingcéget. A mindennapi gyakorlati
ügymenetrôl Strbka Jánossal, az IKB Leasing Hungária
értékesítési igazgatójával beszélgettünk.
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pasztalataink szerint a reklámipari cé-
gek adósminôsítés szempontjából sta-
bilak, a fizetési morál is teljesen korrekt
– tette hozzá.

Az iparág egyik adottsága, hogy az
itteni berendezések értékállósága más,
jóval rövidebb, mint az egyéb termelô-
eszközök esetén. Ez, Strbka János sze-
rint se nem elôny, se nem hátrány, egy-
szerûen egy iparági adottság, amely
azzal jár együtt, hogy a berendezések
megtérülési ideje is ehhez igazodik.
Egy offset nyomdagép vagy forgá-
csológép „életciklusa” természetesen
nem hasonlítható össze egy vágóplotte-
rével. – A lízingtársaságoknak ezt az
adottságot tudni kell kezelni, természe-
tesen nem pótlólagos biztosítékok be-
vonásával, hanem a piac pontos megis-
merésével (saját felmérések,  kapcsolat-
tartás a szakmai képviseletekkel, a
használtpiac figyelemmel kísérése)
érdemes az adott iparági kalkulációkat
elkészíteni, kondíciókat kidolgozni –
mondta a szakember, és hozzátette: a
reklámipar jellemzôi, adottságai mind-

ezek mellett óvatosságra kell, hogy int-
sék a lízingtársaságokat: hiszen itt szin-
te minden egyes terméket külön kell
definiálni, nincsenek olyan szten-
derdek, mint például az autóiparban. 

• Beruházási minimum:
kétmillió forint

Igazodva az iparág jellemzôihez, gyors
adós- és eszközminôsítés után határoz-
zák meg a lízingcégek a minimálisan fi-
zetendô önrészt – ez szerencsés eset-
ben megegyezik az ügyfelek elképzelé-
seivel. A beruházási összeg minimuma
lízingcégeknél eltérô, az IKB esetében
kétmillió forint. A reklámgyártó szak-
mában vannak ennél olcsóbb beren-
dezések is (vágóplotterek, használt
nyomtatók), de az igazgató szerint a
lízingcégek egységköltségei nem teszik
lehetôvé, hogy kétmillió forintnál ol-
csóbb berendezések finanszírozására
korrekt és piacképes kondíciókat
alakítsanak ki. Az IKB-nál az átlagos
szerzôdéskötés értéke 100 ezer euró,
évente mintegy 500 szerzôdést kötnek;

a cél nem feltétlenül az ügyfélkör bôví-
tése, hanem az adott iparágak minél
mélyebb penetrációval történô kiszol-
gálása.   

A reklámgyártó szakmában használt
berendezések gyors amortizációja miatt
a használt piacon is nagy a kínálat, így
a lízingcégek is látnak fantáziát a hasz-
nált berendezések megfinanszírozásá-
ban. – Így van ez az IKB esetében is,
bár szerzôdéskötésre csak akkor kerül-
het sor, ha az eladó nem magánsze-
mély, hanem kereskedô – mondta az
igazgató. Lényeges a berendezések
dokumentált „elôélete”, illetve az eladó
garanciavállalása. Általában elôrelendí-
ti az üzletkötést, ha a berendezés elôtte
átesik egy komplett felújításon. A na-
gyobb kockázat miatt a lízingcégek ál-
talában magasabb szinten állapítják
meg az önerôt. 

• Pénzügyek
Kínosan érezheti magát az az ügyfél,

aki évente egyszer kap értesítést arról,
hogy törlesztését egy összegben kell
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„korrigálnia” a banki kamatok, illetve
az árfolyamok – számára kedvezôtlen
irányú – változása miatt. Ez extrém
esetben a lízingbevevôk gazdálkodását
is ellehetetlenítheti, így a lízingcégek
inkább azt a gyakorlatot vezették be,
hogy havonta, vagy negyedévente el-
készítik a korrekciót és ezt – akár pozi-
tív, akár negatív irányú – érvényesítik
az ügyfél felé. 

A jelenlegi magyar kamatszint mel-
lett az értékesítési igazgató továbbra
sem tartja jó megoldásnak a forintalapú
konstrukciókat. Az euró és a forint kö-
zötti árfolyam-ingadozásból adódó
kockázat kisebb, mint amekkora az
euró- vagy svájci frank, illetve a hazai
kamatszint közötti különbség. Egyre
több lízingcég kínál lehetôséget a devi-
zában történô törlesztésre is.  

Strbka János kitért a késedelmes tör-
lesztések problémájára is. Mint el-
mondta, céljuk minden esetben a meg-
egyezés, csak legvégsô esetben élnek
tulajdoni jogaikkal. 

A
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